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Sales Manager*in (m/w/d) fir Schwimmbadlosungen
(Raum Heilbronn / Ludwigsburg / Aalen / Mannheim /
Dinkelsbuhl / Schwabisch Hall)

Arbeitsmodus: 100 % Arbeitszeit: Vollzeit Startdatum: Nach
AulBendienst Vereinbarung

Nah, nachhaltig, innovativ & digital - das ist Witty! Und der Job als Sales Manager*in (m/w/d)
flir Schwimmbadlésungen? Abwechslungsreich, spannend und voller Chancen!

Seit 80 Jahren bieten wir als Familienunternehmen professionelle Hygiene- und Techniklésungen
im B2B-Bereich. Unsere Vision: Zukunft gestalten mit Digitalisierung, Innovation und
Nachhaltigkeit. Damit bleiben wir erfolgreich im Geschaftsfeld Schwimmbad - von Thermen,
Schul-, Freizeit- bis Klinikbadern. Mit digitalen, nachhaltigen und innovativen Losungen setzen wir
neue Mal3stabe in der Branche.

Wir sind Macher*innen mit Leidenschaft. Du auch? Dann werde Teil unseres Teams!

Jetzt bewerben

* NEUKUNDENGEWINNUNG Du bist ¢ MOTIVATION & UMSETZUNG Du packst
ein/e Netzwerker*in und immer auf der Herausforderungen mit Begeisterung an
Suche nach neuen Kund*innen, um Dein und lasst Dich von Ruckschlagen nicht
Gebiet kontinuierlich auszubauen und entmutigen. Mit Deiner Macher*in-
erfolgreich zu machen. Mentalitat sorgst Du dafur, dass aus

Woll h Tun wird.
« BESTANDSKUNDENBETREUUNG Du ofien auch funwir

pflegst den Kontakt zu Deinen * ORGANISATIONSTALENT Du arbeitest
Kund*innen mit Leidenschaft und setzt strukturiert, organisiert und behaltst
auf nachhaltige Beziehungen. Dabei auch in stressigen Situationen den


https://witty-karriere.onlyfy.jobs/application/apply/m15hkixyfccch8buibou0m3893meu0y

handelst Du stets dienstleistungs- und
|6dsungsorientiert.

ORGANISATION: DAS A&O
Eigenstandigkeit & Ordnung sind Deine
Starken! Du Ubernimmst die
Verantwortung fur Deine Touren- und
Terminplanung sowie Dein
Berichtswesen und organisierst Deinen
Arbeitsalltag effizient und strukturiert.

KUND*INNEN IM FOKUS Ob vor Ort
oder telefonisch: Du begeisterst mit
Deiner Beratungskompetenz und Deinem
Verkaufstalent. Du zeigst Deinen
Kund*innen die Vorteile unserer
Produkte und bietest ihnen
malgeschneiderte Losungen.

Uberblick. Selbststandigkeit und
Eigeninitiative sind fur Dich und uns
selbstverstandlich!

KOMMUNIKATION Du bist
kontaktfreudig und Uberzeugst mit
Deiner Kommunikationsstarke - sowohl
personlich als auch am Telefon.

GRUNDSATZLICHES Du hast eine
abgeschlossene kaufmannische oder
technische Ausbildung und bist im Gebiet
zu Hause.

* NICE TO HAVE Erfahrungin der

Baderbranche ist von Vorteil. Wichtig ist
uns jedoch, dass Du bereits mindestens
zwei Jahre Berufserfahrung im Vertrieb,
Aul3endienst oder in einer vergleichbaren
kundenorientierten Tatigkeit mitbringst.

e VERGUTUNG & SICHERHEIT Ein attraktives Gehaltsmodell, bestehend

)

aus einem Festgehalt und einer leistungsabhangigen Pramie.

S Dein Einstiegsgehalt liegt zwischen 51.000 € und 60.000 € brutto

jahrlich. Durch persdnlichen Ehrgeiz und konsequente Zielerreichung
kannst Du Dein Jahresbruttogehalt kontinuierlich steigern.

e URLAUB Bis zu 34 Tage Urlaub im Jahr + "Urlaub kaufen & verkaufen"

* WORK-LIFE-BALANCE Wir legen Wert auf Work-Life-Balance: geregelte
Arbeitszeiten, 5-Tage-Woche, keine Wochenendschichten.

e EINARBEITUNG Du erhéltst eine strukturierte und umfassende

AL

Einarbeitung durch unsere "STEP-Ausbildung". Diese beinhaltet Praxis-
und Theoriephasen mit modernen E-Learnings, fachlichen

Ansprechpartner*innen und Mitreisen.

* AUSSTATTUNG Firmen-KFZ (0,25%-Regelung), das Du auch privat

CRM-System

nutzen kannst, sowie eine moderne Arbeitsausstattung und ein Top-

; * ARBEITGEBERLEISTUNGEN Corporate Benefits, betriebliches
Gesundheitsmanagement, Zuschisse zu vermoégenswirksamen



Leistungen und zur betrieblichen Altersvorsorge, Sonderurlaubstage fur
besondere Anlasse, u.v.m.

e BETRIEBSKLIMA Beiuns erwartet Dich eine offene Unternehmens-

L und Kommunikationskultur mit flachen Hierarchien, Wertschatzung
o)X o - )
I\ sowie einer familidren Atmosphare.

* DEINE ZUKUNFT Wir bieten Dir Aufstiegs- und
Weiterentwicklungsmaglichkeiten flr Deine Zukunft bei uns!

u

Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung Gber unser Online-Jobportal. Klicke auf ,Jetzt bewerben
und lade Deine Unterlagen hoch - fertig!

Deine Ansprechpartnerin flr diese Stelle ist Alisa Walter (08292 / 999-134).

Wie wir Deine Daten in Rahmen des Bewerbungsprozesses verarbeiten, kannst Du hier nachlesen:
https.://witty-karriere.onlyfy.jobs/policy.

Jetzt bewerben
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*Der Mensch zahlt. Wir setzen auf Vielfalt, lehnen Diskriminierung ab und denken nicht in Kategorien wie
Geschlecht, Religion, ethnische Herkunft, Alter, Behinderung oder sexuelle Identitat.


https://witty-karriere.onlyfy.jobs/policy
https://witty-karriere.onlyfy.jobs/application/apply/m15hkixyfccch8buibou0m3893meu0y
https://www.witty.eu/
https://www.kununu.com/de/witty-gmbh
https://www.instagram.com/witty.gmbh/
https://www.facebook.com/wittyGmbH/
https://www.linkedin.com/company/witty-gmbh/

